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受講者

募集

Tongali スクール スタート！スタート！

お申し込みは、Tongali ホームページで
https://tongali.net/tongali-school2019/

Tongaliプロジェクトでは、Tongali SchoolⅠ、Ⅱに続き、「アイデアの事業化」を学ぶTongali 
SchoolⅢを開催します。
このSchoolⅢで、ビジネスモデルの作り方、仮説検証プログラム、プレゼンテーション能力を学び、
あなたのアイデアをビジネスプランに発展させませんか？
専攻や学年にかかわらず、広く起業やイノベーションに興味のある方のご参加をお待ちしています。

Ⅲ
対象 : 東海地区の大学および大阪大学に在籍する学生（学部生・大学院生）・ポストドクター・卒業生

2019

文部科学省「次世代アントレプレナー育成事業（EDGE-NEXT）」
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Tongali スクール スケジュール参加費

無料
School Ⅲ < アイデアの事業化 >  （※昼休憩あり）

　Tongaliプロジェクト（名古屋大学、豊橋技術科学大学、名古屋工業大学、岐阜大学、三重大学、名城大学）で
は、東海地域から積極的に事業化にチャレンジするリーダーを輩出するために、学部生、大学院生、ポストドク
ター、卒業生を対象とするアントレプレナーシップ教育を実施します。Tongaliプロジェクトは、アイデア創発から起
業までを、初歩から段階的に学べるシステムとなっており、また、起業経験を持つ方々に直接メンタリングを受けら
れる体制を取っています。Tongaliプロジェクトを通して、東海地域の産業の活性化、雇用の創出に貢献すると
ともに、グローバルなイノベーションエコシステムの構築に取り組んでいきます。

https://tongali.net

TongaliスクールⅢでは、アイデアを事業化する手法やスキルを学びます。そのため、本スクールに
参加するには「事業化したいアイデアやシーズを持っていること」が参加条件となります。

12/7（土）10:00～17:00
法政大学専門職大学院イノベーション・マ
ネジメント研究科を修了し、中小企業診断
士資格およびMBAを取得。同年に設立し
たロードフロンティアでは、コンサルティン
グやマーケティング支援など、経営を総合
的にサポートする事業を手掛けている。
2014年にはThe Japan Timesが選出する
「100 Next-Era Leaders IN ASIA（次世代
のアジアの経営者100）」に選出される。

10:00～17:00 ＠NIC ３F 大会議室
「アイデアからビジネスモデルの作り方」
成熟社会におけるビジネスプランの作り方を学びます。アイデア段階のプランをビジネス
プランにするためにコンセプトから資金の流れ、マーケティングといったビジネスを行う上
で必要な基礎を学びます。

株式会社ロードフロンティア 代表取締役　並木 将央 氏

場所 ： 名古屋大学ナショナル・イノベーション・コンプレックス（NIC）３階大会議室

講師

1/11（土）10:00～17:30  ・1/25（土）13:00～17:00 場所 ： 

事業化プロセスを活用してスタートアップ
の投資育成を行うシードアクセラレー
ターを運営する。総合商社、シリコンバ
レー及び国内のVCでの通算20年以上に
わたる新規事業の立ち上げとベンチャー
投資の経験と、「顧客開発モデル」等の事
業化手法の知見とをブレンドした経営支
援を全国各地で行なっている。

10:00～17:00 ＠NIC ３F 大会議室
「スタンフォード式仮説検証プログラム」
このプログラムでは「リーンスタートアップ」という新規事業立ち上げの理論を実践的に
学び、今求められている『新たな価値を創造する力』を鍛えます。自身のアイデアに対し
て実際に顧客インタビュー調査を行い、ビジネスとしての精度を高めていきます。

ラーニング・アントレプレナーズ・ラボ株式会社
代表取締役  堤 孝志 氏

名古屋大学ナショナル・イノベーション・
コンプレックス（NIC）３階大会議室

講師

2/22（土）13:00～17:00 
「ビジネス」と「人材育成」に「IT」を組み
合わせるという新たな切り口で、常に問
題解決の糸口を提供し続ける、価値創造
エキスパート。企業内コンサルタントとし
て活躍した後に独立し、ナレッジネット
ワーク株式会社を設立。

10:00～17:00 ＠NIC ３F 大会議室
「人に伝えるプレゼン資料の作り方」

相手に自身の考えを伝えるプレゼンテーション能力は、ビジネスに関わらず日常生活でも
非常に重要なスキルです。本セミナーでは、自身のアイデアやビジネスプランをどのように
して伝えるか、プレゼンの作成方法から発表のコツまでを学びます。

ナレッジネットワーク株式会社 代表取締役　森戸 裕一 氏

場所 ： 名古屋大学ナショナル・イノベーション・コンプレックス（NIC）３階大会議室

講師

各自
プレゼン資料を
用意して、

受講するように
してください


